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Année 2025-2026

H E G Haute Ecole de Gestion ArcVous souhaitez comprendre les stratégies commerciales 
négociées par les entreprises internationales…
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… tout en apprenant davantage à négocier dans l’environnement
professionnel et privé ?
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Alors rejoignez-nous pour acquérir des connaissances pratiques 
utiles pour votre vie future !

Par exemple, apprendre à négocier avec votre employeur pourrait vous être utile..
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H E G Haute Ecole de Gestion ArcUne cours dynamique, axé sur la pratique et basé sur des 
exemples concrets!
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Cas pratique: Ma voiture d’occasion
Négociation territoriale entre l‘Egypte et Israël pour aboutir au Traité de paix 

de 1978

Différent entre l’Inde et les USA sur le droit de la mer dans les années 70-80. 

Bayer-Monsanto: Destruction de valeur à 
grande échelle 

Intervention d’Ernst & Young sur le marché de l’électricité en Suisse
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[Négociation] un travail écrit individuel sur “la négociation salariale” comptera pour 55% de
la note finale [taille: env. 2-3 pages, délai: 2 semaines]

[Stratégies d’entreprise] une présentation par groupe de 2-3 étudiants [env. 15-20 min]
durant le semestre sur “un pitch deck” ou “une transaction de votre choix” représentera 45% de la
note finale

! Aucun examen durant 
la session d’examen !
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Quand?
Semestre d’automne 2025- 2026, les mardis de
13h30 à 16h45

Où? Haute Ecole de Gestion Arc, Delémont

Qui? Florian Saner, Manager DayOne Tech Accelerator. 

Anciennement, Négociateur International Corporate (Straumann
Group)
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H E G Haute Ecole de Gestion ArcAu plaisir de proposer à une nouvelle volée ce cours qui a plu lors 
des semestres d’automne 2021-2022 & 2022-2023!
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« Je trouve ce cours très dynamique soit par 
l'intervention d'intervenants, soit par les cas pratiques. »

« Ce que j'ai particulièrement apprécié est que M. Saner considère 
les élèves en ligne. Merci ! »

« M. Saner prend soin de bien expliquer, de poser des questions à la classe et 
créer un échange avec les élèves. Je trouve ça important et dynamisant. »

« Les nombreux exemples apportés par l’enseignant, venant de son cadre professionnel,
m'ont permis de mieux comprendre les éléments théoriques. J’ai aussi trouvé les
exemples géopolitiques très intéressants. Amener un intervenant a aussi été bénéfique. »

« Monsieur Saner est à l'écoute de ses élèves et sait prendre le 
temps de réexpliquer ce qui n'a pas été compris. 
Les exercices pratiques ont été très utiles et formateurs ! »

« L'intervenant externe d’EY était intéressant. Je me réjouis d'ailleurs de 
recevoir le deuxième intervenant ainsi que d'aller visiter le centre d'innovation 
lors du dernier cours. Tous ces éléments externes apportent selon moi une 
grande plus-value. »

« La possibilité de toujours pouvoir poser des questions en ayant en face de 
nous un intervenant qui sait de quoi il parle et qui dispose tant d'une solide 
base théorique, que d'une expérience pratique »

« Le cours est bien structuré, les explications sont claires et 
l’enseignant amène de nombreux exemples pratiques! »

Evaluation du cours par les 

étudiants: 9.1/10



Rendez-vous au semester
d'automne prochain!
SANER FLORIAN | florian.saner@he-arc.ch

H E G Haute Ecole de Gestion
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